Η οικονομική αποτελεσματικότητα ως επιχείρημα υπέρ των συγχωνεύσεων εταιριών στο ευρωπαϊκό και αμερικανικό δίκαιο του ανταγωνισμού
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Η ρύθμιση των συγχωνεύσεων εταιριών είναι ζήτημα που απασχολεί τις αρχές ανταγωνισμού των κρατών. Οι οριζόντιες συγχωνεύσεις είναι δυνατόν να βλάψουν σημαντικά τον ανταγωνισμό στη σχετική αγορά, επειδή η νέα εταιρία μπορεί, είτε μονομερώς, είτε από κοινού με άλλες εταιρίες να αυξήσει τη δύναμή της στην αγορά και τις τιμές. Παράλληλα, όμως, αρκετές από τις συγχωνεύσεις βοηθούν τις εταιρίες που συμμετέχουν σε αυτές ν’ αυξήσουν την αποτελεσματικότητά τους. Τεχνολογική πρόοδος, εξορθολογισμός της παραγωγής, οικονομίες μεγέθους μπορούν να συμβάλουν στη μείωση του κόστους παραγωγής και να έχουν ευεργετικά αποτελέσματα στην οικονομία. Οι αρχές που επιβλέπουν τις συγχωνεύσεις πρέπει να λαμβάνουν υπόψη τους τις θετικές επιδράσεις.

Η Ευρωπαϊκή Επιτροπή αντιμετωπίζει το θέμα της αποδοτικότητας των συγχωνεύσεων με επιφύλαξη. Εφόσον διαπιστώσει ότι η νέα εταιρία αποκτά δεσπόζουσα θέση στην αγορά και είναι σε θέση να περιορίσει τον ανταγωνισμό, απαγορεύει το εγχείρημα να προχωρήσει. Σε ορισμένες μάλιστα περιπτώσεις έχει κατηγορηθεί ότι κίνητρό της να απαγορέψει συγκεντρώσεις αποτέλεσε το γεγονός πως οι εταιρίες θα επαύξαναν σε μεγάλο βαθμό την αποτελεσματικότητά τους, με τον κίνδυνο να αποκλειστούν οι ανταγωνιστές τους απ’ την αγορά. Στις Η.Π.Α., αντίθετα, όπου κριτήριο για την έγκριση συγκεντρώσεων αποτελεί η σημαντική μείωση ή όχι του ανταγωνισμού, προβλέπεται στο νόμο η δυνατότητα να προβάλουν οι εταιρίες ως επιχείρημα την αποδοτικότητα της συγχώνευσής τους. Λίγες φορές όμως έχει βρει αντίκρισμα το επιχείρημα αυτό. Δεν είναι λίγες οι φορές που αποφάσεις έχουν προκαλέσει μεγάλη αντίδραση και στις δύο πλευρές του Ατλαντικού με εκατέρωθεν κατηγορίες ότι τις αποφάσεις επηρεάζουν επιχειρηματικά συμφέροντα.

Στα πλαίσια της οικονομικής ανάλυσης του δικαίου πρέπει τα επιδιωκόμενα οικονομικά οφέλη να εξετάζονται και να διαπιστώνεται κάθε φορά αν μπορούν να υπερκεράσουν τη βλάβη που υφίσταται ο ανταγωνισμός. Γι’ αυτό χρειάζεται σε ορισμένες περιπτώσεις, όπου ο συνολικός αντίκτυπος της προτεινόμενης συγχώνευσης στην κοινωνία είναι αμφιλεγόμενος, να λαμβάνει χώρα μια ποιοτική και ποσοτική ανάλυση των επιδιωκόμενων οικονομικών ωφελημάτων. Εάν διαπιστώνεται με βεβαιότητα ότι μπορούν να αντισταθμίσουν τον περιορισμό στον ανταγωνισμό και οι τιμές των προϊόντων ή υπηρεσιών δε θα αυξηθούν, τότε η συγχώνευση πρέπει να εγκρίνεται. Μια τέτοια μέθοδος μπορεί να διασφαλίσει ότι δε θα εγκρίνονται συγχωνεύσεις που είναι οικονομικά αναποτελεσματικές, ότι δε θα απαγορεύονται συγχωνεύσεις που προάγουν την οικονομική αποτελεσματικότητα και επιπλέον θα καταστήσει την όλη διαδικασία πιο διαφανή.

